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Résumé de la certification

OBJECTIFS ET CONTEXTE

A compléter (Reprise)

ACTIVITÉS VISÉES

Le métier du manager de l'achat international se synthétise en cinq activités principales, depuis la participation à la
définition de la stratégie en cohérence avec les contraintes et objectifs de l'entreprise jusqu'à la pratique des outils
opérationnels de l'achat.
Le manager de l'achat international participe ainsi à l'établissement de la stratégie générale de l'entreprise, élabore et
met en oeuvre la stratégie achat, définit et déploie l'organisation achat de l'entreprise, élabore la stratégie et
l'organisation achat de sa famille de produits. Il manage une organisation achat et/ou pilote la relation avec des
prescripteurs (internes) ou des fournisseurs (externes). Enfin, il applique les méthodes et utilise les outils
opérationnels de l'achat.
Le manager de l'achat international communique en français comme en anglais sur l'ensemble de ses activités.

COMPÉTENCES ATTESTÉES

Le manager de l'achat international est capable de :
•  identifier les enjeux internationaux  et  déterminer les tendances des marchés pour décliner l'impact sur la stratégie
globale de l'entreprise
•  intègrer les problématiques et les enjeux de la délocalisation ou du re-sourcing, en adaptant la stratégie achat pour
offrir une performance durable à l'entreprise.
•  établir et développer une stratégie clients / fournisseurs adéquate et piloter le processus achats, de l'analyse des
besoins au processus d'attribution des marchés
•  gérer une équipe d'acheteurs en mobilisant leurs compétences spécifiques, conduire des équipes multi-culturelles
en multi-sites
•  mener des négociations globales avec des fournisseurs, initier et déployer des plans de réduction des coûts,
contractualiser  les relations, et utiliser les nouveaux outils d'e-purchasing et e-tools

Secteur d'activité et type d'emploi

SECTEURS D'ACTIVITÉS

Les entreprises qui recrutent des managers de l'achat international sont surtout des grands groupes de plus de 500
salariés. Les postes occupés utilisent l'anglais de manière quotidienne, ce qui dénote une forte connotation
internationale.
Les secteurs d'activité des titulaires de la certification sont multiples, ce qui montre l'extension des fonctions achats
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dans tous les pans de l'économie, avec une représentation encore majoritaire pour l'industrie (67 % des titulaires),
notamment :
•  industrie automobile, aéronautique
•  industrie agroalimentaire
•  industrie chimique, pharmaceutique, cosmétique

TYPE D'EMPLOIS ACCESSIBLES

•  Directeur achat groupe
•  Directeur achat filiale, Responsable achat site
•  Responsable groupe d'achat, Acheteur leader

RÉGLEMENTATIONS D'ACTIVITÉ

A compléter (Reprise)

Marché du travail
Indicateurs au niveau des familles professionnelles (FAP) des métiers visés, agrégés au niveau national — France Travail /
DARES (open data).

Tension de recrutement (DARES 2024) Modérée (3/5)
Moyenne pondérée par l'emploi ; les familles ci-dessous s'échelonnent
de 2 à 5 sur 5.

Facteurs principaux Manque de main-d'œuvre disponible

Salaire médian (mensuel) 3 187 €

Familles professionnelles (FAP) R1X68 — Employés des services commerciaux · tension 3/5
(Modérée)
R3X82 — Professions intermédiaires commerciales des achats ·
tension 5/5 (Très élevée)
R4X90 — Cadres commerciaux, acheteurs et cadres de la mercatique
· tension 2/5 (Faible)

Projets de recrutement (BMO 2026) 9 106

Jugés difficiles à recruter 31 %

Emplois saisonniers 3 %

Familles professionnelles (FAP) R1X68 — Employés des services commerciaux
R3X82 — Professions intermédiaires commerciales des achats
R4X90 — Cadres commerciaux, acheteurs et cadres de la mercatique

Voies d'accès

MODALITÉS D'ACCÈS

Formation initiale, Formation continue, Contrat de professionnalisation, Candidature individuelle, VAE

PRÉREQUIS À L'ENTRÉE EN FORMATION

A compléter (Reprise)

COMPOSITION DU JURY — FORMATION INITIALE, FORMATION CONTINUE, CONTRAT DE PROFESSIONNALISATION,
CANDIDATURE INDIVIDUELLE, VAE

Le jury est composé de 5 personnes :
•  le président
•  un directeur achat en poste, représentant un employeur
•  un titulaire de la certification Manager de l'Achat international, ayant une expérience professionnelle supérieure à 3
ans
•  le Directeur du MAI (Institut du Management de l'Achat Industriel)
•  le Directeur des programmes professionnels diplômants de BEM Bordeaux Management School.
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Base légale

Date d'échéance de l'enregistrement 19/01/2017

Liens avec d'autres certifications

ANCIENNES VERSIONS

RNCP4741

NOUVELLE(S) CERTIFICATION(S)

RNCP18027

Pour plus d'informations

LIEN VERS LE DESCRIPTIF

http://www.bem.edu/mai

Fiche officielle (France Compétences)
https://www.francecompetences.fr/recherche/rncp/13946/
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